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Nuevas impresoras de etiquetas QL-8. Visiblemente mejores.

Cuando imprimes etiquetas, esta en juego tu imagen y tu tranquilidad. Con las impresoras de etiquetas QL de Brother podras
disenar muy facilmente etiquetas de calidad profesional, incluso desde dispositivos moviles®. Y te ofrecen caracteristicas tnicas:
cortador automatico, gran variedad de etiguetas, conexion WIiFi* y red*®, y ahora, impresién en rojo y negro*.

Como ves, las nuevas QL-8 lo tienen todo, incluso 3 anos de garantia*™*.
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La seguridad de las
aplicaciones ya se
ha convertido en la
maxima prioridad de
las organizaciones

Modelos sostenibles y consolidacion del

2 La seguridad, prioridad de las empresas a 2 6
Mercado Unico Digital

la hora de implementar sus aplicaciones
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Editorial

Valor o gestién del volumen

Los grandes mayoristas ya han dado el paso y su apuesta por el valor es un hecho, prueba clara de este objetivo
por un modelo de crecimiento hacia el valor es el que esta realizando Esprinet con su division de valor V-Valley.
Para una gran empresa de distribucion es relativamente facil dar el paso, tan solo es un problema de inversion y buscar
los socios idoneos para sacar adelante el desafio en el que se han embarcado.

Pero cuando hablamos de otro nivel de mayorista la cosa cambia notablemente, no hay capacidades para realizar
las inversiones necesarias, hay que asumir riesgos que afectan a las estructuras de la empresa, hay en muchos casos, un
paupérrimo apoyo por parte de los fabricantes que suelen dudar de la viabilidad del proyecto, y en definitiva hay un alto
riesgo de fracaso.

Esta situacion en una gran mayoria de los casos hace que los directivos no quieran asumir esos retos, quedandose en el
negocio transaccional, que en definitiva es el que controlan.

Entonces, ;qué hacer para mantener los niveles de competitividad que exige este mercado manteniendo la capa-
cidad de competir y evolucionar para no quedar fuera?
Desde hace afios se habla de los servicios, de olvidarse del margen y centrarse en los servicios, de fidelizar al cliente a
base de darle soporte para que se olvide de sus problemas logisticos en lo que a tecnologia se refiere, pero parece ser que
esto ya no es suficiente.
Entonces, ;cual es el siguiente paso? Algunos estan salvando los muebles convirtiéndose en simples empresas de al-
macenamiento para los operadores de ecommerce, pero esto deja un beneficio demasiado pequefio para mantener las
estructuras necesarias y crecer con garantias.

No se trata de seguir creciendo con doble digito, se trata de crecer con el suficiente beneficio para invertir en

lo que queremos, adaptandonos al mercado y gestionar bien los recursos, sin duda que este es el verdadero valor de la
empresa. Todo lo demas es pan para hoy y hambre para mafana.
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Noticias

V-Valley conformara una unidad independiente dentro de Esprinet

Dos anos después de que comenzase la apuesta de Esprinet
por el mercado de valor, el mayorista la refuerza conformando
su division de valor, V-Valley, en una unidad independiente. A ello
han ayudado iniciativas como la compra de Itway y la correspon-
diente incorporacion de los fabricantes de su catalogo.
“Empezamos como una divisiébn hace dos anos con el objetivo
de elevar el valor. A lo largo de este periodo ha habido un tiempo
de maduracion y transicion hasta que ha llegado este momen-
to”, comentaba Fernando Felid, IT & value market area director
de Esprinet. Y ahora es el momento, seqgin José Maria Garcia,
country manager de Esprinet Ibérica, de dejar que esta division
de valor emprenda su propio camino como unidad independien-
te. “A dia de hoy tenemos una buena posicion en valor con un
equipo dedicado de 74 personas y una facturacion de 80 millo-
nes”.

Por tanto, a partir de este anuncio V-Valley contara con su propio
equipo que englobara todas las estructuras de valor de Esprinet
y para lo que “hemos separado parte de la estructura de mar-
keting, hemos reforzado los equipos de preventa y postventa y
estamos completando el catalogo para tener una red completa
de comerciales”, senalaba Feli.

Dentro de este objetivo de completar el catalogo, el mayorista

anunciaba el acuerdo con Vertiv (la anterior Emerson Network
Power) que viene a reforzar el area energética de V-Valley. Gra-
cias a este acuerdo y a otras apuestas como la creacidn de un
centro de testeo, el objetivo de Esprinet es que esta division
de valor tenga el mismo éxito que su negocio tradicional de vo-
lumen.

“Por primera vez, Esprinet Ibérica sera el mayorista lider en volu-
men, algo que también dicen nuestros competidores”, asegura-
ba José Maria Garcia. “El objetivo es traspasar esto al mercado
de valor y en cinco anos queremos estar en los primeros pues-

”

tos”.

PcComponentes mejora sus resultados e inicia su expansion internacional

PcComponentes ha mantenido la estela
de crecimiento durante el ejercicio de
2016 mejorando su posicion dentro del
mercado nacional. La empresa se ha
visto favorecida por la expansion de su
cobertura geografica: su plataforma de
venta online esta ya presente en Portu-
gal

el fin de reducir los tiempos de entreqga,
han puesto en marcha un centro logistico
en Madrid.

Conrespecto a la facturacion, la compa-
nia espanola haregistrado unos ingresos
que superan los 271 millones de euros
(IVA no incluido) durante el ano pasado,
lo que implica un incremento de cerca del

Una de las principales novedades ha sido
la renovacion completa de su web, dirigi-
da a mejorar la experiencia de sus usua-
rios, al tiempo que ha anadido una nueva
funcionalidad en sus fichas de produc-
tos: el historial de precios. Esta novedad,
permite a los clientes la posibilidad de
conocer la evolucion histérica del precio
de cada producto.

- Pricebook - febrero 2017

Ademas, también en 2016, la compania
ha ampliado el periodo de devolucion de
14 a 30 dias, ha estrenado el servicio
same day (que garantiza la entrega en el
mismo dia de la compra) en Madrid, Ali-
cante y Murcia y ha reducido el tiempo
de resolucion de garantias de dos dias
y medio a uno —si el producto deja de
funcionar y se tramita una garantia, el
reemplazo apenas tarda 24 horas-. Con

8% respecto al ano anterior.

En su préoximo ejercicio, PcComponentes
prevé sequir trabajando para mejorar la
experiencia de usuario, conocer sus ne-
cesidades y aumentar la expansioninter-
nacional. Ademas, en el primer trimestre
de 2017, abrira sus puertas una tienda
fisica en Madrid y ya esta estudiando
hacerlo en otros puntos de Espana.
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Modelo de la imagen:
C542dn

Modelo de la imagen:
MC573dn

Promocion de lanzamiento especial de equipos color:

descuento del 50 % sobre PVPR* para distribuidores Shinrai de OKI

Sea uno de los primeros en probar la nueva gama de
equipos MFP e impresoras color de OKI.

Con tres equipos en promocion, aproveche esta
oportunidad, disponible por tiempo limitado, para
probar la legendaria tecnologia de impresion digital
LED en color de OKI.

e C532dn: resultados en color de alta definicion,
impresiones a elevada velocidad, gran capacidad
de papely funcionalidades de seguridad avanzadas
hacen que la C532dn sea el modelo perfecto para
grupos de trabajo con mucha actividad.

e C542dn: una impresora color A4 inteligente que
ofrece grandes ventajas a pequenas empresas.
Una pantalla tactil LCD en color personalizable de
7" permite acceder a las funciones avanzadas y la
plataforma abierta embebida (smart Extendable
Platform, sXP) de OKI proporciona conectividad a
una flota de pull-printing.

* El descuento del 50 % se basa en el PVPR (precio de venta al plblico recomendado). Se aplican términos y condiciones.
Dos unidades por modelo y por distribuidor, Maximo de seis unidades en total. Promocidn valida del 9 de enero al 28 de febrero de 2017, o hasta fin de existencias.

e MC573dn: MFP color A4 que permite que todas
las ventajas de los equipos MFP inteligentes sean
asequibles para la pequena y mediana empresa
y grupos de trabajo de tamafo similar. Facil de
utilizar gracias a una pantalla tactil LCD color de
7” y a la plataforma sXP de arquitectura abierta de
OKI, que ofrece acceso a las soluciones de gestion
de documentos.
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DS
Con un limite de dos unidades por modelo y por II

distribuidor, ;por qué no adquirir un equipo OKI para
exhibirlo y otro para venderlo a sus mejores clientes?

Descubra como probar los nuevos equipos:
visite www.oki.es/offers

¢No es distribuidor OKI?

Unase al Programa para Distribuidores Shinrai de
OKI para disfrutar de las ventajas de las promociones
exclusivas para distribuidores.

www.oki.es/shinrai

Print Smart, Print OKI
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Noticias

OKI Europe ofrece a sus partners
Shinrai un 50% de descuento en
impresoras y equipos multifuncion

OKI Europe ofrecera, por tiempo li-
mitado, un 50% de descuento so-
bre el precio de venta al por menor
de una seleccion de modelos de
SuU nueva gama de impresoras y
equipos multifuncion (MFPs) color,
en exclusiva para los distribuido-
res que formen parte del programa
Shinrai.

La promocidn
Test the Best
esta activa en-
tre el 9 de ene-
roy el 28 de fe-
brero de 2017
y ofrece a los
partners Shin-
rai un acceso
exclusivo a tres
increibles  dis-
positivos  del
nuevo portfolio
de impresoras
a color con la
pionera tecno-
logia digital LED
de OKI. Con un 50% de descuento
en el precio recomendado de venta
al pdblico (PVPr), en un maximo de
dos unidades por modelo, los part-
ners pueden comprar un modelo
para probar el color en calidad HD y
su flexibilidad y otro para vender a
sus clientes.

La promocién de lanzamiento, que
se extiende hasta el 28 de febrero
de 2017, incluye tres modelos dife-
rentes:

«  MC573dn — Impresora A4 mul-
tifuncion inteligente a color con

- Pricebook - febrero 2017

grandes funcionalidades, dise-
nada pensando en las peque-
nas y medianas empresas.

*  Cb42dn -Impresora a color A4
capaz de ofrecer a las peque-
nas empresas los beneficios
de una conectividad avanzada.

« (Cb532dn — Impresora A4 inteli-
gente a color de alta definicion,
para pequenas empresas y

grupos de tra-
bajo.

El programa
Shinrai de OKI
Europe recono-
ce la importan-
cia de los part-
ners del canal
en toda EMEA.
Se centra en
impulsar el éxito
de sus clientes
a través de una
estrecha y pro-
ductiva relacion
COoN SUS socios.

Adaptado a los modelos de nego-
cio de cada uno de los partners, el
programa Shinrai ofrece un respon-
sable de cuenta dedicado, acceso
a formacion, webinarsy eventos de
networking, abriendo nuevas opor-
tunidades de negocio y brindando
una gama completa de incentivos y
beneficios.

Aunque esta oferta es sélo valida
para partners actuales, cualquier
distribuidor que se quiera benefi-
ciar de esta y otras futuras promo-
ciones puede obtener mas infor-
macion en www.oki.es/ shinrai.

Zebra SmartSense
ayuda a los
minoristas a
desarrollar su
estrategia de negocio

/
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g —i
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Zebra Technologies ha anunciado la solucidén
de visibilidad de activos Zebra SmartSense
para retail. Se trata de de una oferta de En-
terprise Asset Visibility (EAIl) que proporcio-
na mayor visibilidad en las operaciones de
retail, ofrece informacion del negocio y per-
mite tomar decisiones mas inteligentes.

Esta innovacion combina UHF RFID, video vy
funcién de micro localizacion para identifi-
car y sequir la mercancia, a los empleados
y a los compradores en una tienda en tiem-
po real. Se trata de una potente herramienta
gue analiza todos los datos obtenidos ofre-
ciendo informacion til para asi lograr 6pti-
mos niveles de stock, identificar las mercan-
cias o activos mal situados: también para
detectar robos y mejorar las promociones y
el emplazamiento de producto.

DATOS CLAVE

+  SmartSense para Retail, centralizacion
de la gestion, el conocimiento sobre la
localizacion de los productos, la inteli-
gencia de localizacion, el conocer la ubi-
cacion de los empleados y SmartSense
para retail
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GTl supera las expectativas con su programa de formaciones IT

El mayorista celebra las 300 sesiones que ha realizado hasta ahora y aprovecha para presentar

su nuevo centro de formacion.

GTl ha superado las expectativas que
tenia previstas para el FY2016 y ha com-
pletado el ano con un total de 300 for-
maciones dirigidas a sus partners tanto
via online, como de manera presencial.
Este programa de cursos formativos
representa una de las herramientas fun-
damentales que ha dispuesto GTI para
aportar un valor anadido al servicio que
ofrece al partner.

El mayorista, que es centro examinador
oficial Pearson VUE desde el ano 2014,
cuenta en sus oficinas con tres salas
equipadas con las Ultimas tecnologias
que han sido habilitadas especificamen-
te para impartir estas sesiones. En ellas,
se abordan todos los temas imprescin-
dibles para la transformacion digital de
las empresas, como las comunicaciones
unificadas o la virtualizacién, que han
sido las materias mas tratadas en el G-
timo ano. Del total de sesiones, un 17%
han sido formaciones oficiales certifi-
cadas y un 63% online y, para asistir a

ellas se han registrado un total de 3.439
usuarios y se han sumado un total de
1.356 asistentes.

GTI defiende la importancia que tienen
las formaciones para las empresas vy,
en especial, para las pymes, por o que
muchas de sus sesiones las enmarca
dentro de Evolucién Pyme, su programa
dirigido a poner al alcance de las pymes
del canal nuevas herramientas y solucio-
nes que ayuden a su crecimiento y de-
sarrollo de negocio. Tanto es asi, que GTI
ha visto ya mas que probada la utilidad
de sus formaciones, cuando varias de
las empresas que asistieron a alguna de
ellas, han repetido. En este sentido, mas

de un 43% de los asistentes atendieron
amas de un curso, hasta el punto de que
la media de asistencia para las empre-
sas que repiten es de hasta 4 sesiones
formativas.

Han sido 29 los fabricantes de cuyos
productos se han hecho sesiones for-
mativas y los mas populares en cuanto
a registros han sido Microsoft (con un
55% de los registros), Polycom, Veeam,
Acronis o Red Hat. También han partici-
pado fabricantes de primera linea como
Fujitsu, Hitachi, Kemp, Veritas, Vmware o
Wacom.

“Estamos muy satisfechos conlos resul-
tados del programa de cursos y sesio-
nes formativas que hemos organizado
este ano: para nosotros supone unreco-
nocimiento al valor anadido que quere-
mos dar en GTl a nuestro servicio para
los partners”, ha celebrado Fernando So-
labre, director de Neovalia, la division de
valor de GTI, Neovalia.

Quonext amplia el negocio de Sage X3

Quonext anuncia la reciente adquisicion de la unidad de negocio de Sage X3 de Trece Consultoria y Servicios. Con esta operacion, efec-
tiva el pasado 1 de enero de 2017, Quonext se convierte en el partnerde Sage X3 con mayor capacidad y recursos en Espana. Almismo

tiempo, afianza su unidad de negocio dedicada a esta solucion de gestion enla zona centro.

- Pricebook - febrero 2017

Desde elinicio de ano los profesionales especializados en Sage X3 de Trece Consul-

y soporte.

toria y Servicios pertenecen ala estructura de Quonext y desempenan su actividad
en las oficinas de Quonext. En lo que respecta a su cartera de clientes, se ha inte-
grado en la de Quonext y sigue recibiendo desde consultoria hasta mantenimiento

En palabras de Juan Antonio Herrero, presidente del grupo Quonext, “con la incorpora-
cion de esta unidad de negocio de Trece Consultoria y Servicios consolidamos nues-
tra oferta de software y servicios de calidad para medianas y grandes empresas,
uno de los segmentos mas atractivos del mercado. Su Anow-how y experiencia en
Sage X3 son un factor diferencial que nos ayudara a aumentar nuestro éxito”.
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DIODE y RADWIN firman un acuerdo de distribucion para Iberia

DIODE, a través de su Division de Comunicaciones - lol, ha fir-
mado un acuerdo con RADWIN para distribuir su catalogo de so-
luciones punto a punto y punto a multipunto para despliegues
inalambricos por debajo de 6 GHz en Espana y Portugal.

Las soluciones de RADWIN permiten desplieques, tanto para
servicios fijjos como en movilidad al beneficiarse de las pres-
taciones de antena “Beamforming” inteligente, OFDM, mecanis-
mos Unicos de mitigacion de interferencia y otros muchos avan-
ces tecnoldgicos.

Las soluciones de RADWIN han sido disenadas para operar en
los entornos mas desafiantes, como sucede en bandas libres
por debajo de 6 GHz, en condiciones non-line-of-sight (NLOS) —
sin linea de visién y ambientes extremos.

Los equipos del nuevo socio de DIODE se caracterizan por pro-
veer una capacidad neta de hasta 750 Mbps para despliegues
multiservicio de ultrabanda ancha con gran fiabilidad, beamfor-
ming, diseno robusto (IP67) y operacién multi-banda.

El portafolio completo, disponible a través de DIODE, se dirige
a un gran nUmero de aplicaciones de acceso y backhaulen en-
tornos de NLOS, para operadores de telecomunicaciones y pro-
pietarios de proyectos verticales como aeropuertos, sectores
del transporte, utilities, seqguridad, educacion y Administracion
Pdblica, entre otros.

“Era una de los soportes que estabamos buscando para apun-
talar el crecimiento de la divisidon de comunicaciones. Un fabri-
cante conuna situacion financiera solvente que, ademas de ser
una marca reconocida en el mercado, se integra perfectamente
en la estrategia de valor que DIODE aporta al canal en Espana
y Portugal”, senala Agustin Alarcon, director general de DIODE
Espana.

“Este acuerdo con DIODE llega en el mejor de los momentos. Co-
nocemos el valor y experiencia de DIODE como canal de alto va-
lor. Es el socio ideal para que podamos promover conjuntamente
la nueva plataforma que recién introducimos para el mercado
residencial y de operadores.

ShoreTel se asocia con StarLeaf para ofrecer colaboracion por
video a los usuarios de Cloud

Para dar soluciéon a la gran demanda de comunicaciones unificadas y video, Shorelel y StarLeaf, han anunciado su acuerdo para
integrar la colaboraciéon por video para multiples usuarios con Shorelel Connect CLOUD.

Esta nueva funcionalidad que se suma a todo el conjunto de funciones de las comunicaciones unificadas de Shorelel, permitira
audio o video con varios usuarios. Los usuarios podran programar una

reunion desde el Connect Client con un enlace para unirse a una video-

conferencia. Los usuarios, incluido Shorelel Connect ONSITE y los partici-
pantes externos, pueden unirse ala videoconferencia rapida y facilmente

con un simple clic desde el Connect Client.

Esta solucion proporciona calidad de video HD a través de una conexion
seqgura. Los clientes con planes de servicio Essential, Standard y Advan-
ced Connect CLOUD pueden utilizar la colaboracién de video con hasta
24 participantes sin cargo adicional. La solucion no requiere hardware

adicional.

- Pricebook - febrero 2017




(dasLAN alcanza las 100 empresas
asociadas y ultima su congreso anual

La asociacion ha alcanzado uno de los objetivos estratégicos que la Junta Directiva ha-
bia establecido hace unos anos para consequir incrementar la representatividad, y con
ello el potencial de influencia y alcance tecnolégico de las actividades realizadas.

Con esta base de 100 empresas asociadas, que incluye desde fabricantes internacio-
nales, hasta integradores especializados pasando por centros de datos, proveedores de
servicios, operadores de telecomunicaciones y mayoristas de valor anadido, la Asocia-
cion considera que esta en una excelente posicion para divulgar en Espana las dltimas
innovaciones tecnoldgicas e impulsar el papel de las TIC y sus profesionales en el gran
fendbmeno de la Transformacion Digital.

Markel Gruber, presidente de la asociacion, sefnala que “El cliente necesita rodearse de
un ecosistema de socios tecnoldgicos que le acompanen en este proceso de Transfor-
macion. Ahora mas que nunca la tecnologia es un elemento clave en la generacion de
valor y ventajas competitivas para las empresas. La velocidad esta siendo tan rapida,
que la alianza entre empresas tecnoldgicas especializadas del sector es imprescindible
para atender todas las necesidades del cliente”.

A mes y medio de Aslan 2017 (15 y 16 de marzo), el congreso anual, que se celebrara
en el Palacio Municipal de Congresos de Madrid, organizado por la asociacién en el que
presentaran sus soluciones tecnolégicas gran parte de estas empresas asociadas, gi-
rara en torno a tres polos de innovacion tecnolégica: 1. Network & lol & DataCenter, 2.
Cloud & Mobility & Collaboration, 3. Security & Analytics & Digital Identity, e incluira dos
foros tecnoldgicos enlos que lideres y visionarios de la industria IT reflexionaran sobre
el papel de estas tecnologias en la transformacion digital.

La EXPO, que seqgln la asociacion alcanza un nivel de ocupacion del 91%, este ano inclu-
ye una nueva area especifica en el que los principales proveedores del sector mostraran
soluciones para mejorar la eficiencia y la sostenibilidad de los centros de datos corpo-
rativos. Seqln Francisco Verderas, director gerente, “En la nueva era digital, el centro de
datos se ha convertido en un elemento vital y en constante evolucién. Tendencias como
la transformacion digital, loT,
Big Data o las nuevas redes
5G impactan directamente en
las necesidades de almace-
namiento, proceso y conecti-
vidad del data center. Gestio-
nar desde la produccion de la
energia hasta la virtualizacion
de las infraestructuras IT, de-
termina el nivel de eficiencia
del nuevo centro de produc-
cion de las organizaciones
digitales”
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Qualiacfirmaun
acuerdo con la
consultora FSI

Qualiac ha firmado un acuerdo
con el integrador espanol FSI para
que distribuya e implante la solu-
cion Qualiac ERP en nuestro pais.

La soluciéon Qualiac ERP, tanto on
premise como en modo Saas,
ofrece una buena ratio entre licen-
cias y servicios, una escasa ne-
cesidad de desarrollo de software
para personalizar el producto, la
existencia de conectores estan-
dar con las principales herramien-
tas del mercado, la accesibilidad
desde cualquier lugar y dispositi-
vo, la independencia del entorno
de despliegue, asi como una im-
plantacion fiable, sequra y escala-
ble. Aparte de las funcionalidades
habituales del resto de ERP’s del
mercado, anade una mejor ex-
periencia de usuario, la facilidad
de parametrizacion, asi como las
posibilidades de uso que brinda
disponer de una capa de presen-
tacion HTML 5.

A raiz de este acuerdo, se ha
creado un interfaz entre Qualiac
ERP y la herramienta financiera
Check-it , desarrollada por FSI,
para integrar ambas soluciones.
Check-it es una plataforma online
que permite agilizar el proceso de
conciliacién bancaria gracias a su
conector con las entidades ban-
carias. A través de Check-it es po-
sible descargar los movimientos
bancarios de forma automatica
para que las empresas puedan
conciliarlos de una forma rapida
y directa en Qualiac ERP, sin tener
que descargar manualmente esta
informacion.




En el marco del evento Fortinet Acce-
lerate 2017, que se celebra del 9 al 12
de enero en Las Vegas, Nevada, y en el
que se dan cita expertos y profesiona-
les del sector TIC para compartir cono-
cimiento sobre las dltimas novedades
en tecnologias de sequridad de red,
Fortinet ha anunciado la incorporacién
de mejoras que proporcionan los ele-
mentos basicos que definen la sequri-
dad de red del futuro, intend based o
basada en intenciones: autosuficiente,
autébnoma y auto operable.

Entre las Ultimas innovaciones de la ar-
quitectura Security Fabric se encuentra
la nueva version FortiOS 5.6, junto con
la nueva Solucion de Operaciones de
Sequridad de Fortinet.

Como complemento a las tecnologias de red intend based, la
vision de Fortinet es ofrecer seqguridad de red intend based que
permitirda a la arquitectura Security Fabric trasladar de forma
automatica los requerimientos del negocio en acciones sincro-
nizadas de seqguridad de red sin intervencidon humana. De esta
manera se liberara a las empresas de disenar arquitecturas de
sequridad avanzadas, simplificando en gran medida los comple-
jos despliegues y reduciendo las cargas operacionales. En alti-
ma instancia, proporciona infraestructuras tecnoldgicas autosu-
ficientes, capaces de mantener continuamente una postura de
seqguridad 6ptima en toda la superficie de ataque.

Las principales mejoras del sistema operativo de Fortinet, combi-
nadas con su solucion de operaciones de sequridad, ofrecen ca-
pacidades de visidbn y automatizacion sin precedentes en toda
la infraestructura de la empresa, desde el enapoint a la nube. Es-
tas capacidades combinadas representan también la innovacion
continuada de Fortinet Security Fabric y proporcionan un marco
para la futura sequridad avanzada de la red intend based.

La version 5.6 de FortiOS combina numerosas innovaciones tec-
noldgicas para ofrecer capacidades universales y centralizadas
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que van mas alla de las plataformas de sequridad tradicionales

0 soluciones puntuales, disponibles actualmente.

*  FortiOS 5.6 proporciona un conocimiento total de las Tl al
disponer de visibilidad de todos los elementos de seqguridad
desde un Unico panel de gestion y ofrece APIs abiertas para
su integracion con las soluciones del ecosistema de part-
ners Fabric Ready.

* La vision de los puntos de acceso inalambricos de Fortinet,
sus switches y sandboxes permite una gestion mejorada y
un verdadero control centralizado de los componentes de la
red y de las protecciones frente a amenazas avanzadas.

+ Se realiz6 un diseno renovado de la Intefaz de Usuario (Ul)
para convertir rapidamente el conocimiento de Tl en accidén
de sequridad. Las nuevas visualizaciones de la topologia
de red y las vistas interactivas mejoradas para la auditoria,
registro e informes permiten a los equipos de Tl modificar
facilmente sus redes en tiempo real.

+ FortiOS 5.6 ofrece, de forma proactiva, recomendaciones
de sequridad para ayudar a mejorar la eficiencia y el cumpli-
miento de normativas de la red.

+ Como base tecnoldgica de la arquitectura Security Fabric,
FortiOS 5.6 ofrece escalabilidad desde Iol a la nube en en-
tornos fisicos e hibridos para segmentar y proteger toda la
superficie del ataque de las grandes empresas y compa-
nias distribuidas.

La version FortiOS 5.6 estara disponible para su descarga du-
rante el primer trimestre 2017. La Solucién de Operaciones de
Sequridad de Fortinet ya esta disponible.
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Information Builders ha lanzado su nue-
vo Programa de Partners Premier, con
el que pretende ayudar a los integrado-
res de sistemas y a los proveedores de
infraestructura para que la venta de su
tecnologia sea mas sencilla y lucrativa.
Bautizada como "Analytics Accelerator”,
esta iniciativa ofrecera al canal marge-
nes mas altos y un mayor grado de pro-
teccion en el margen, asi como el acce-
S0 a todos las soluciones de su familia
de Bl y analitica WebFOCUS.

El mercado del business analytics ge-
nera actualmente 16.000 millones de
délares, y las previsiones apuntan a que
para 2021 producira 27.000 millones de
délares, con un promedio de crecimiento
anual del 8,4%.

El anterior programa de canal de Infor-
mation Builders solo permitia al partner
remitir las oportunidades de negocio al
equipo de ventas directas del fabricante
o vender Unicamente la solucién WebFO-
CUS Business User Edition. Si bien, con el
nuevo programa Analytics Accelerator”
el canal podrareferenciar o comercializar
todos los productos que forman parte de
la plataforma WebFOCUS, entre los que
destacan:

+  WebFOCUS Business User Edition,
disenada para pequenas empresas
que necesitan emplear funcionalida-
des de analitica y reporting en gru-
pos de entre 10 y 100 usuarios.

«  WebFOCUS Application Edition, crea-
da para aquellas companias que de-
sean contar con aplicaciones ana-
liticas altamente interactivas para
escenarios de un maximo de 400
usuarios.

«  WebFOCUS Enterprise Edition, desa-
rrollada para organizaciones de cual-
quier tamano que necesiten desple-
gar aplicaciones analiticas internas
a gran escala o de customer-facing,
con entornos desde 400 usuarios
hasta millones de ellos.

El programa "Analytics Accelerator” in-
cluye los margenes y comisiones mas
altos de cualquiera de los programas de
Information Builders. Ademas, cuando el
partner haya de aplicar descuentos, el
fabricante proporcionara proteccion en
el margen para un porcentaje inicial, con
responsabilidad compartida para el mar-
gen a partir de ese extremo.

Estos son otros de los beneficios adicio-
nales del programa ‘Analytics Accelerator”:

« Planificacion de negocio y co-marke-
ting, incluyendo MDF.

+ Desarrollo conjunto de oportunida-
des conresponsable de cuentas de-
dicado.

+ Estructura de descuentos por nive-
les.

* Registro protegido de oportunidades.

+ Capacitacion comercial y técnica
gratuita.

+ Tutelaje de Information Builders para
coordinar las actividades de ventas,
marketing e implementacion.

“El partneres una figura crucial en nuestro
modelo de negocio. Incentivar a los part-
ners premier generara beneficios mutuos
-y altamente rentables- y ayudara a Infor-
mation Builders a situar sus productos en
numerosos mercados donde normalmen-
te no penetra de manera directa. Las ope-
raciones a través del canal proporcionan
ventajas competitivas al cliente, al ayu-
darle a desplegar rapidamente soluciones
de Bl y analitica extremo-a-extremo para
tomar mejores decisiones”, afirma Gerald
Cohen, presidente y CEO de Information
Builders. “A través de nuestro nuevo pro-
grama de alianzas nos estamos alinean-
do con aquellos proveedores de servicios
e infraestructura que desarrollan y distri-
buyen soluciones empresariales que se
erigen como la base fundamental para
que sus clientes obtengan conclusiones
que hagan realidad la eterna promesa de
la agilidad empresarial”.
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Reportaje

Comercio
electronico Vs

canal

El canal de

tradicional

distribucion habitual se enfrenta

a un competidor que ha demostrado haber llegado
para quedarse. En los Ultimos 25 anos Internet ha
revolucionado nuestra forma de ver la tecnologia,
la vida, las relaciones y, por supuesto, la forma en
que adquirimos productos. Cada vez es mas habi-
tual comprar a través de Internet, bien sea ropa,
libros, viajes o productos tecnoldgicos. Los distri-
buidores de tecnologia se enfrentan a una amena-
za que ya se ha hecho realidad.

El comercio electrénico ha provocado una
serie de cambios relevantes en la forma en
que los fabricantes de tecnologia llegan a los
clientes finales. A pesar de que aporta ven-
tajas indiscutibles también implica unos in-
convenientes que los usuarios deben valorar
y enfrentar a las caracteristicas del canal de
distribucion tradicional.

Alolargo de este articulo vamos a centrarnos
en desgranar los pros y contras del comercio
electronico y los operadores logisticos. Y no
sélo eso, sino que, ;existe alguna forma en la

“Cexiste alguna forma en la que
los mayoristas, distribuidores

y retailers puedan mejorar sus
opciones en esta competicion?”
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que los mayoristas, distribuidores y retailers

puedan mejorar sus opciones en esta com-
peticion?

El comercio electrénico ha llegado
para quedarse

El incremento del comercio electrénico ha
hecho posible que sustituya en muchos casos
al canal convencional tanto en el segmento
B2C como B2B. Esto ha cambiado conside-
rablemente la forma de interactuar para mu-
chos usuarios y empresas. Ya no es necesario
ir a una tienda fisica para adquirir un pro-
ducto, sino que practicamente todo se puede
encontrar en Internet y, de hecho, cada vez
existen mas productos que s6lo pueden en-
contrarse online.

Sin embargo, la clave para el éxito del co-
mercio electrénico radica en su capacidad de
distribucion y ahi es donde esta el principal



problema al que se enfrenta el canal tradicio-
nal. Estdin compitiendo con operadores lo-
gisticos que pueden llegar a cualquier parte
del mundo en 24 o 48 horas.

Ahorro de costes Vs pérdida de
valor anadido

La venta online hace posible reducir los cos-
tes del canal tradicional. Al no existir inter-
mediarios, los precios de los productos tam-
bién se ven reducidos. Simplemente teniendo
una pagina web, se eliminan todos los nive-
les de la distribucioén, sustituyéndolos por un
operador logistico que unicamente lleva el
producto del almacén al usuario final.

Por el contrario, este tipo de ventas unica-
mente son utiles en caso de que el cliente final
conozca el producto ya que no hay contacto
directo con los especialistas y, por tanto, se
pierde el valor anadido y los conocimientos
aportados por el canal de distribucion.

Conveniencia Vs relaciones
personales

No se puede discutir que el hecho de poder
comprar cualquier producto sin salir de casa
y sentado comodamente en el sofa es una de
las grandes ventajas del comercio electréni-
co. Para los fabricantes hace posible ademas
el llegar a un gran namero de clientes de for-
ma mas sencilla. Indudablemente ofrece una
mejor conectividad entre los proveedores y
los clientes finales e incluso hace posible una
interacciéon humana mediante chats, video-
conferencias, teléfono o correo electrénico.

Pero este tipo de interaccién no se pue-
de comparar con la que se produce cuando
un usuario final va a la “tienda del barrio”
a comprar una pieza de hardware o a pedir
consejo sobre algin producto. Este tipo de

Reportaje

“este tipo de ventas iinicamente
son ttiles en caso de que el

cliente final conozca el producto
ya que no hay contacto directo

con los especialistas”

situaciones con las que fidelizan a los clien-
tes. La venta a través de Internet en cambio
deshumaniza las relaciones y hace mucho
mas sencillo que los usuarios se vayan al
proveedor que encuentran a s6lo un click de
distancia. Asimismo, si hay cualquier proble-
ma con un producto una vez que se ha com-
prado, al menos tenemos una persona fisica
a la que dirigirnos y un lugar al que poder
llevarlo. Si la compra ha sido a través de In-
ternet, la devolucion puede ser un proceso
de lo mas farragoso, asi como la resolucion
de cualquier tipo de incidencia.

Optimizacion de procesos Vs
fraudes

El comercio electrénico y los procesos que
lo rodean se han creado para minimizar
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“Para poder sobrevivir, el canal tradicional
tiene que aportar algo mas”

los errores humanos y para agilizar desde
la venta hasta la entrega al usuario final. Al
mismo tiempo, la introduccién de nuevos
productos se hace de forma mucho mas ra-
pida que si ésta tiene lugar a través del canal
de distribucién. Ademas, el fabricante recibe
el feedback de forma mucho mas inmediata,
ya que los usuarios comentan cada vez mas
acerca de sus compras.

Por el contrario, existen numerosos casos de
ciber fraude en el comercio electrénico. Las
paginas que no disponen de presencia fisica
y las lagunas legales que todavia rodean el
ecommerce facilitan que existan muchos mas
casos de fraude que en el comercio y en los
canales tradicionales.

¢Qué puede hacer el canal
tradicional?

Es algo que se viene diciendo desde hace

muchos afos. Para poder sobrevivir, el canal
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tradicional tiene que aportar algo mas. Algo

que al usuario le resulte una ventaja impor-
tante y que le haga decantarse por la tienda
de barrio en lugar de por una gran platafor-
ma logistica a través de Internet.
Obviamente hay dreas en las que es mas
complicado el ofrecer ese valor anadido. El
mercado de consumibles es un ejemplo per-
fecto de un sector en el que, a priori, parece
mas comodo comprar el producto en Inter-
net en lugar de ir a la tienda. En este caso, las
opciones del canal, tanto mayoristas como
distribuidores, deberian pasar tanto por la
especializaciéon como por la gestion de servi-
cio técnico que complemente las ventas.

En cualquiera de los casos, y teniendo en
cuenta los afos transcurridos desde que el
comercio electrénico hizo su aparicion, esta
claro que hay hueco para todos. Pero el si-
tio en el mercado no se gana por antigiiedad,
sino que la evolucién se antoja fundamental
Ell orice |

para mantenerse.
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Modelos sostenibles y consolidacion
del Mercado Unico Digital objetivos de
AMETIC

Cumpliendo con su estrategia para el Mercado Unico Digital presentada en mayo de

2015, la Comision Europea presentd, el pasado 14 de septiembre de 2016, un conjunto de
propuestas sobre la modernizacion de los derechos de autor, al ser éste un elemento funda-

mental para la creacién de dicho Mercado Unico Digital.

El objetivo Ultimo de estas propuestas es adecuar la normativa a la transformacidén que ha
supuesto eluso de las tecnologias digitales enla forma de ofrecer y producir el contenido, asi
como enla forma de consumirlo enla era digital, e incrementar, en definitiva, la diversidad cul-
tural, la capacidad de eleccion y acceso alos contenidos enlinea y a través de las fronteras.

AMETIC considera que la revisién del marco
regulatorio de derechos de autor a nivel eu-
ropeo es una tarea necesaria y aplaude que se
haya tomado esta iniciativa. Sin embargo, con-
sidera que algunas de las propuestas presenta-
das afectaran negativamente al desarrollo de
los nuevos modelos de negocio, a la competiti-
vidad de las industrias culturales y dificultaran
el acceso de los ciudadanos a los contenidos.
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Servicios en linea para compartir
contenidos

Especial impacto se detecta en la creacion de
una obligacién de monitorizacién de los con-
tenidos subidos por los usuarios, a los servi-
cios en linea para compartir contenidos. Esta
obligacion genera una responsabilidad para el
proveedor que resulta dificil de poner en prac-
tica, ya que debe analizar todos los contenidos



subidos. Se pone en riesgo el ecosistema de In-
ternet, tal y como se conoce en la actualidad,
y crea barreras en la entrada de prestacion de
estos servicios. Finalmente, entorpece la crea-
ci6n del Mercado Unico Digital, al posibilitar
la fragmentacién de la normativa de aplica-
cién.

Nuevos derechos para la proteccion
de los editores de prensa online

Otra de las propuestas presentadas es la crea-
cién de un nuevo derecho afin para los edi-
tores de prensa online, similar al existente en
Espafia o en Alemania. En ambos paises, la ex-
periencia ha resultado contraproducente, tan-
to para los titulares de derechos, como para los
editores, los proveedores de servicios online y,
por supuesto, los consumidores. Se ha visto re-
ducida la competencia en el mercado, ahuyen-
tando inversiones y dificultando la creacion se
start-ups, al cerrarse numerosas webs que ofre-
cian servicios de agregadores de noticias. Tam-
bién se ha perjudicado a los editores, que han
visto reducido su trafico, generando brechas
mayores entre los grandes grupos y las peque-
fas empresas editoriales, es decir, reduciendo
la competencia. De igual forma, esta medida
genera incertidumbre en las actividades habi-
tuales y diarias de los usuarios de Internet.

Pagos adicionales por la
explotacion de contenidos

En las propuestas se prevé la creacion de un
mecanismo que permita a los titulares de de-
rechos solicitar pagos adicionales por la explo-
tacion de sus contenidos, si se considera que
la remuneracién acordada es desproporciona-
damente baja en comparacion con los benefi-
cios generados por la explotacion de las obras.
De esta forma, se perjudica la imagen de los
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“AMETIC considera que la revision
del marco regulatorio de derechos
de autor a nivel europeo es una
tarea necesaria y aplaude que se
haya tomado esta iniciativa”

proveedores de servicios en linea de distribu-
cién de contenidos. Estos invierten cantidades
millonarias en la adquisicién de los derechos
de explotacion y entregan a los titulares de
derechos mas de la mitad de lo ingresado por
cada una de sus obras. Asimismo, se perjudica
al sector creativo y cultural al dificultar la di-
fusion de los contenidos, ya que al pretender
que paguen mayores cuotas se pone en riesgo
la viabilidad de las plataformas. Por altimo, se
dificulta a los ciudadanos el acceso a los con-
tenidos.

Investigacion y mineria de datos

Finalmente, la excepcion a la mineria de datos,
sdlo se aplica cuando se realiza por organismos
de investigacion con fines cientificos. Debemos
recordar que este tipo de proyectos no se reali-
zan Unicamente por parte de las Universidades
y los organismos de investigacion, al reducir
esta excepcion solo a este tipo de organismo, se
dificultara la innovacién en Europa, y se crea-
ran barreras de desarrollo en muchos campos.
En definitiva, AMETIC considera que estas
propuestas deben ser eliminadas o modificadas
para que los objetivos previstos de la normati-
va se cumplan, creando el impulso de modelos
sostenibles y la consolidacion de un fuerte y es-
table Mercado Unico Digital.
[Ell orice |
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La seguridad, prioridad de las
empresas de EMEA a la hora de
implementar sus aplicaciones

En su camino hacia la nube, la seguridad
de las aplicaciones ya se ha convertido en
la maxima prioridad de las organizaciones,
superando por primera vez a otros facto-
res, como el de disponibilidad. Asi lo sena-
la el informe State of Application Delivery
Report 2017 que acaba de presentar F5 Ne-
tworks y que recoge las opiniones de mas de
2.000 profesionales del sector TIC de todo el

mundo.

El estudio indica también que esta realidad
tiene dos consecuencias fundamentales:

Se incrementa la demanda de servicios de
aplicacion, tales como WAF, DNSSEC o de
mitigaciéon de DDoS, dirigidos precisamen-
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te a garantizar la seguridad de las aplicacio-
nes. No en vano, cada compaiiia de la zona
EMEA tiene previsto desplegar una media de
18 servicios de aplicacion durante los proxi-
mos 12 meses, 7 mas que en 2016.

Crece la orientacion hacia metodologias De-
vOps con el fin de poder asumir los recursos
adicionales que requieren los nuevos servi-
cios, asi como para ganar eficiencia operativa
a través de la automatizacion y la mayor ca-
pacidad de programacion.

Cada vez mas nube

La nube sera una prioridad estratégica para
las organizaciones europeas durante 2017.
Asi, el mayor foco de inversién de las com-
pafias de la zona EMEA durante este afio
sera el desarrollo de nubes privadas on-pre-
mise (46%). Casi la mitad de los encuestados
(48%) declara que la nube privada tendra atin
mayor importancia estratégica para su orga-
nizacién en los préximos dos a cinco afos y
que tres cuartas partes de sus aplicaciones ya
estaran en la nube este afo.

No obstante, los encuestados indican que
el cambio hacia un mundo mas agil y mul-
ti-cloud esta ganando impulso. A nivel global,
cuatro de cada cinco encuestados dicen que
estan adoptando modelos de nubes hibridas,
siendo conscientes de que uno de los desa-



fios que tendrdn que superar serd el de ser
capaces de mantener politicas de seguridad
consistentes en multiples entornos (25%).

En general, las empresas se muestran preo-
cupadas por la disrupciéon que un modelo
basado en la nube puede acarrear en sus ope-
raciones. Asi, el reto mas importante para
ellas es conseguir que la nube aporte el mis-
mo nivel de seguridad y auditoria que otros
servicios on-premise (61%).

A escala global, cuantas mas aplicaciones haya
implementado una empresa mayor es la moti-
vacion que muestra para obtener los beneficios
operativos de la nube. Asi, los encuestados
que ejecutan el mayor nimero de aplicaciones
(mas de 3.000) también presentan el mayor
porcentaje de aplicaciones en la nube.

Los nuevos ciberataques cambian
las prioridades

Los responsables de seguridad de las organi-
zaciones estan tomando nuevas medidas que
van mas alla del perimetro y los firewalls tra-
dicionales. A nivel global, estos profesionales
tienen previsto implementar servicios de mi-

En general, las em-
presas se muestran
preocupadas por la
disrupcion que un

modelo basado en
la nube puede aca-
rrear en sus opera-
ciones

tigacion DDoS (21%), proteccion DNSSEC
(25%) y servicios Web Application Firewall,
WAE, (20%). De acuerdo con la encuesta, las
empresas que han desplegado un Web Appli-
cation Firewall (WAF) y servicios de mitiga-
ciéon DDoS presentan una confianza mayor
en su capacidad para resistir un ataque a ni-
vel de aplicacién y, curiosamente, las organi-
zaciones Cloud First son las que mas confian
en su seguridad.

Los principales desafios de seguridad que se
citan en el informe son el aumento de la so-
fisticacion de los ataques (64%) y la falta de
conciencia de los empleados sobre el impac-
to que puede tener no seguir la politica de
seguridad corporativa (53%). En este senti-
do, casi un tercio (32%) senala que seria ne-
cesario abordar con mayor interés la falta de
competencias del personal relacionadas con
la seguridad, asi como analizar el nivel de
formacién que se les ofrece en las empresas.

Mayor operatividad y capacidad de
programacion a través de DevOps

Con el aumento del nimero de servicios de
aplicacion desplegados y la continua expan-
sién de la nube, las organizaciones estan re-
curriendo a la automatizacién y a la orques-
tacion para escalar operaciones en todos los
entornos. Como resultado, mas de la mitad
delos encuestados consideran que las infraes-
tructuras y plantillas habilitadas por APIs son
importantes. La escalabilidad y la reduccién
del OpEx siguen siendo los dos motores prin-
cipales para el uso de frameworks SDN, vy las
companias estin mostrando cada vez mas
una tendencia hacia la estandarizacion, con
el 39% que confia en solamente un framework
en 2017, comparado a 32% en 2016.
el price |
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Control Tecnia es una empre-
sa especializada en el desarrollo

de aplicaciones de gestion para
Pyme y Gran cuenta desde hace
mas de 25 aios

FABRICACION

Preparado para negocios que producen sus articu-
los y quieren llevar un control exhaustivo del stock
tanto de la materia prima como del producto final.

e Listado de necesidades de productos segun

CONTROL-GES Premium los pedidos de cliente y el stock minimo de
Es una aplicacion ERP que cubre todos los ambitos de la pequefia cada articulo

y mediana empresa, la solucion perfecta para gestionar su  Propuestas de fabricacion en base a las exis-
negocio de modo eficaz. Tanto su gestion administrativa, como tencias

ventas, facturacion, almaceén, distribucion, etc. e Control de 6rdenes de fabricacion, con el fin
Altamente versatil por su sencilla adaptabilidad a cualquier de poder consultar en qué momento se en-
negocio, permite de forma rapida y practica personalizar cuentra la preparacion

funciones segin sus necesidades. L )
Gestion Comercial y Financiera a la Carta: ( TRAZABILIDAD

* Gestion de ventas y compras

* Control de Almacén

* Tienda Virtual

e Enlace con Tablet, Smartphone o Terminal portatil
(Autoventa y preventa)

* Trazabilidad: nameros de serie y lote

e Control de produccion

* Importacion y divisas

e Enlace con EDI

Dirigido al sector alimentario, sanitario, indus-

trial,

veterinario, que necesitan un control de sus arti-

culos por nimero de lote y caducidad.

* Posibilidad de asociar de forma automatica
el nimero de lote tanto en el movimiento de
entrada como en el de salida

e Asignacion de lote en el proceso de fabrica-

« TPV cion

* Trazabilidad por lote, histérico de movimien-
tos de cada namero de lote desde su entrada
hasta su salida

e Control de existencias por namero de lote

e Gestion de produccion y transformacion

CONTROL-GES Premium es adaptable a todos los sectores, fruto
de la experiencia adquirida durante mas de 25 afios, ha ido
creciendo e incorporando funciones muy concretas necesarias
para cada segmento.

C/ Ventura Rodriguez, 24 » 28008 MADRID
cm( Tel. Comercial: 91.542.50.00 ¢ Tel. S.Técnico: 91.559.45.75
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DISTRIBUCION
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Dirigido a empresas de distribucion minoristas y mayoristas | e O ]

de todos los sectores y a aquellas compafiias que necesitan ] ] zilﬂ R—— P
Reases s [P | becrn o
[levar un control de repartOS. T

| tutn | @ i | @]t | @] b | B posecon] &)

e Aplicacion para Tablet o Smartphone para realizar
* autoventa o preventa

e Control de envases, cajas o botellas

e Listado de ordenes de carga por vehiculo

o Arcuon <o+ TA/T1/14 101358 603 8000
AR RCH ¥ CASERET $I7 1 ARAICHEER.
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TALLERES

Ideal para negocios que llevan reparaciones y mantenimientos
de vehiculos, maquinaria industrial...

CODICO

REFERENCLA |:u'-A "
= LT e
- oo

(A 11 163 [N IF

e+ [ | e (e o ' e Fichas de vehiculos / maquinas por marcas y modelos

o S * Gestion de ordenes de taller

e Historico de venta o revisiones de una matricula o de un
numero de serie

e Gestion de operarios

e Presupuestos y facturas separando el material de la

e mano de obra

3 L9 3959

I;hl

p
CONTROL DE CENTROS DE COSTE e S
(PROYECTOS / OBRAS) s s e ]
tocha  [TTRTTORT fecha chilo encimiemtos  [T75TT000 Factu paguce
Empresas que requieran controlar sus centros de coste y la ren- s e
tabilidad de proyectos, especialmente empresas constructoras, S e - e
empresas de rehabilitacion y reformas, etc. s i—J, =
Jrracio. loe  [Race |Lnea =
* (Gestion de proyectos y control por obra T — e EE “q
e (Calculo de gastos generales e indirectos e ——— :
« Listado de beneficios por centro de coste e :
e Facturacion a origen para certificaciones
( 1\
TEXTIL

Preparado para empresas que fabrican o distribuyen productos textiles con
el fin de poder controlar los articulos por tallas y/o colores.

tecnia * Control de existencias y creacion de articulos por tallas y colores
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¢Cuanto tendras que pagarle a
Hacienda por los depositos que

contrates en 20177

La reforma fiscal implantada en 2015

redujo hasta en seis puntos porcentuales los
tipos impositivos aplicados sobre las rentas
del ahorro. Gracias a la reforma estatal, la
presion fiscal se redujo notablemente en 2015
y volvié a hacerlo el afio pasado. El dltimo
tramo de la reforma, aplicado en el ejercicio
fiscal de 2016 y el que se tendra en cuenta en
la declaracion de la renta que se presentara en
los préximos meses, seguira vigente en 2017.

Asi, los intereses devengados de los depdsitos
bancarios y de las cuentas corrientes contra-
tados y cobrados este afio tributaran al mismo
nivel que los que se liquidaron en 2016. No
olvidemos que los tipos impositivos se aplican
por tramos. Asi, los contribuyentes tendran
que abonar este afio un 19 % para las ren-
tas de hasta 6.000 euros, un 21 % para los
siguientes 44.000 euros y un 23 % para el tra-
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mo de las ganancias que exceda de los 50.000
euros.

La rebaja es sustancial en comparacién con
el gravamen de 2014, afio en el que las rentas
del ahorro de hasta 6.000 euros tributaban al
21 %, al 25 % las ganancias de entre 6.000 y
24.000 euros y al 27 % el resto. No obstante,
la rebaja es significativamente mas benefi-
ciosa para los bolsillos mas abultados que
para el ciudadano medio que dificilmente
conseguird rentas superiores a los 6.000 eu-
ros, un tramo en el que la diferencia ha sido
de solo dos puntos porcentuales.

Retencion automatica

La mayoria de los clientes que contraten este
afio un deposito o una cuenta corriente en la
banca nacional no tendran que preocuparse
por los impuestos, ya que por regla general
los bancos ya retienen un 19 % de los inte-
reses que abonan a sus clientes. Por lo que
podriamos decir que las cuentas con Hacien-
da se saldan en el mismo momento en el que
se cobran los intereses.

No es asi para los que contraten un depdsi-
to en el extranjero, que se veran obligados
a abonar los impuestos oportunos por su
cuenta, ni tampoco para aquellos cuyas ga-
nancias superen los 6.000 euros, que también
tendrdn que regularizar su situacion cuando
presenten la declaracion de la renta.



Sélo pagan impuestos las
ganancias

Los tipos impositivos aplicados sobre las ren-
tas del ahorro se calculan inicamente sobre
las rentas obtenidas y no sobre el capital in-
vertido en un deposito o en una cuenta. Por
ejemplo, una persona que invierta 50.000 eu-
ros en un depdsito a doce meses al 1 % ten-
dria que pagar a Hacienda 95 euros, es decir,
el 19 % de los 500 euros que hubiese ganado
en concepto de intereses.

Otro punto a tener en cuenta es que los tipos
aplicables son los del momento en el que se
abonan los intereses, independientemente
de cuando se haya contratado el deposito.
Por ejemplo, un consumidor que durante
2017 firme un deposito pagadero a venci-
miento con un plazo de cinco afos tributara
por los tipos impositivos que haya vigentes en
2022. Este dato fue especialmente relevante
durante la implantacion de la reforma fiscal,
ya que aquellos que contrataron un depdsito
durante 2014, pero lo cobraron en 2015 paga-
ron menos impuestos que aquellos que lo fir-
maron en 2014 y lo cobraron ese mismo afo.

¢Qué ocurre con los depositos
contratados fuera de Espana?

Durante los ultimos afios han aterrizado
en Espafa una serie de entidades de origen
extranjero que han ido ganando cuota de
mercado a base ofrecer tipos de interés mu-
cho mds atractivos que los ofertados gene-
ralmente por los bancos patrios. Es el caso
de Banca Farmafactoring que actualmen-
te ofrece hasta un 1,5 % TAE y cuyo pais
natal es Italia, de CA Consumer Finance
(rentabilidad de hasta el 1,35 % TAE), filial
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“los intereses devengados de
los depositos bancarios y de las
cuentas corrientes contratados
y cobrados este ano tributardan
al mismo nivel que los que se

liquidaron en 2016”

del grupo francés Crédit Agricole, o incluso
de ING Direct (actualmente un 1 % TAE
como maximo), que, aunque sea un banco
muy asentado en Espaiia, se trata de una su-
cursal de la entidad holandesa.

En el caso de abrir un depdsito en una en-
tidad con sabor extranjero, debemos dife-
renciar entre aquellas que disponen de una
sucursal en nuestro pais y estan sujetas a la
supervision del Banco de Espafia y a la fis-
calidad patria, aunque también estén regu-
ladas por el banco nacional de su pais natal,
y aquellos bancos radicados directamente
en el extranjero. En el primer caso entrarian
ING Direct o Banca Farmafactoring, que no
exigen ningun esfuerzo fiscal extra por parte
del cliente, mientras que en el segundo se en-
contraria CA Consumer Finance por poner
un ejemplo.

En este dltimo caso, lo habitual es que la en-
tidad abone los intereses libres de cargas, es
decir, brutos y que luego el cliente tenga que
declarar los intereses obtenidos y tributar por
ellos. Ademas, el consumidor tendra la obli-
gacion de informar a la Agencia Tributaria
cuando sea el titular de cuentas y depositos
situados en el extranjero cuyo saldo, en su
conjunto, supere los 50.000 euros mediante
[Ell orice |
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Tendencias en la industria 4.0
para 2017

Los continuos avances en la industria espanola
han puesto en relieve la importancia de adaptarse a la
conocida como Industria 4.0. El objetivo de la transfor-
macion digital no es otro que el de facilitar el dia a dia
de los trabajadores e intermediarios, al tiempo que se re-
ducen los costes de produccidn. Vector ITC Group senala
las tendencias que estan redefiniendo esta industria.

- Pricebook -

Aumento de las soluciones de
tecnologia embebida con maulti-
ples aplicaciones

Se producird un notable incremento en
la implementacién y adopcién de herra-
mientas tecnoldgicas, para facilitar tanto la
gestion del mantenimiento remoto de pro-

febrero 2017

ductos y equipos, como la autogestion. La
evolucién tecnoldgica de los sistemas de
control, los sensores y la inteligencia arti-
ficial junto con las nuevas tecnologias que
incorpora el Internet de las Cosas, ha he-
cho posible la producciéon de productos y
equipos autogestionados, de forma parcial
o total, ofreciendo grandes ventajas a fabri-
cantes y clientes, con distintas aplicaciones.

Estas herramientas permiten optimizar y
automatizar el servicio de postventa a tra-
vés de la recogida remota de informacién
del producto/equipo, con alertas, alarmas,
y otras funciones. Ademas, permite actuar
remotamente en el producto/equipo para
resolver problemas o evitar dafios mayores
o mejorar su rendimiento

En este sentido, se incorporaran servicios
remotos tanto del propio fabricante, como
de terceras empresas. De este modo, se
puede dar visibilidad al producto/equipo
a través de portales, Apps de servicio, que
informan en tiempo real de la situacion del
mismo, y donde incluso los clientes pueden
solicitar o activar componentes o servicios
adicionales remotos. Estas herramientas
mejoran la adecuacién del producto/equi-
po a las necesidades y comportamiento del
cliente

Fabricacion avanzada
Los sistemas ciberfisicos ya existentes en

muchas companias se estan expandiendo,

de forma trasversal y vertical. Primero por



la facilidad de sensorizar y controlar todos
los elementos para optimizar tanto la me-
dicién y control, como la planificaciéon de
las operaciones industriales, y segundo por
la mejora de la integracién con otros sis-
temas y plataformas, como la realidad au-
mentada, las aplicaciones en movilidad, y
las soluciones de optimizacion y toma de
decisiones avanzada, como para el andlisis
de tendencias y los sistemas de prediccion.
Este conjunto de funciones avanzadas den-
tro del entorno Industrial se ha incorpora-
do a los sistemas tradicionales dando lugar
a lo que se conoce como fabricacion avan-
zada.

Sistemas inteligentes de optimiza-
cion

Uno de los mayores avances se ha dado en
el campo de los sistemas inteligentes, que
puedes ser ttiles para procesos productivos,
mantenimiento de equipos e instalaciones,
rutas (internas/externas), planificacion y
prediccion y optimizacidn de recursos.
Esta revolucidn, viene no por el avance de
las técnicas y algoritmos estadisticos, pre-
dictivos, de simulacién o de optimizacion,
sino por la capacidad tecnologica de tratar
de forma masiva grandes volumenes de
datos, y realizar calculos o analisis de for-
ma rdpida y dindmica (en tiempo real se
cambian variables de cdlculo y se realizan
simulaciones). Otra de las evoluciones sig-
nificativas, ha sido la capacidad de algunas
tecnologias de recoger y almacenar un gran
volumen de informacién (millones de da-
tos), y ahora ademas de eficientes, son tec-
nologias relativamente econémicas y que
pueden escalar.

Reportaje

Industria 4.0 se caracteriza por-
que ha reunido una serie de nuevas
tecnologias integrandolas con las
actuales para mejorar los procesos

industriales

Automatizacion y flexibilidad

La Industria 4.0 se caracteriza porque ha
reunido una serie de nuevas tecnologias in-
tegrandolas con las actuales para mejorar
los procesos industriales. En este sentido,
la Impresion 3D, por ejemplo, ha permitido
la produccién de componentes, herramien-
tas o nuevos disefios en tiempo real, de for-
ma relativamente econémica y adaptadas a
necesidades especificas

Esta automatizacion ha propiciado también
la llegada de la robética colaborativa, que
permite incorporar en entornos abiertos
de trabajo automatismos que tradicional-
mente no eran viables. Por ejemplo, para el
manejo manual de piezas de alto peso, la
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realizacion de tareas repetitivas de picking,
el control visual segtin el tipo de pieza o re-
querimiento, o la soldadura en situaciones
complejas.

La flexibilidad de estos procesos permite
la sensorizacién y actuacién en puntos de
control concretos, que se integra con los
sistemas inteligentes de posicionamiento y
permiten trabajar con informacion en ubi-
cuidad y tiempo real, automatizando ope-
raciones, toma de medias, y otros procesos.
Los AGV, los sistemas autogiados para
transporte de herramientas o equipos, o
los sistemas de teleasistencia/telemanteni-
miento moviles con video y audio también
son evoluciones, ya muy implantadas, que
permiten ahorrar tiempo, y mejorar calidad
y productividad en muchas operaciones

Digitalizacion de procesos de
control

Muchos de los procesos de control, calidad
y toma de informacién se han visto tradicio-
nalmente como procesos manuales, por la
complejidad de los mismos, la dificultad de
operar en tiempo real con HMIs en distintas
ubicaciones, o la falta de movilidad de algu-
nos equipos. La mejora de la omnicanalidad
en las operaciones, y los nuevos dispositivos
de trabajo como las tablets industriales, las
gafas o cascos de realidad aumentada, y su
integraciéon en nuevos interfaces de usuario
han mejorado significativamente tanto la ca-
lidad, como la facilidad y los mecanismos de
control para estas operaciones.

Vector ITC Group
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TRABAJAR JUNTOS.

En Vertiv™, anteriormente Emerson Network Power, construimos un mundo
donde las tecnologias criticas siempre funcionen. Aunando todas las capacidades
de infraestructura bajo una misma marca, hemos hecho mas facil para usted llevar
nuestras soluciones mas innovadaras al mercado y resolver los mayores desafios
de sus clientes. Estamos comprometidos a ayudarle a hacer crecer su negocio,
aumentar sus beneficios y convertirse en un lider de la industria.
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Especial: SAI

Liebert® PSP
(500 VA, 650 VA)

El SAI Liebert PSP ofrece pro-
teccion eléctrica completa
para grupos no criticos como
entornos SOHO, TPV, etc. en
un equipo compacto. Incluye
tomas con reserva de bateria
y una salida exclusiva de pro-
teccion contra sobretensiones. _
Con un tiempo de autonomia de cuatro minutos a plena ampliada.
carga, proporciona un plazo suficientemente amplio
para apagar el equipo protegido si se produce un corte
del suministro eléctrico.

Se incluye también software de apagado y un cable
USB que permiten obtener alertas remotas y apagado
gradual automatizado de los equipos conectados.

Liebert® PSI (750 — 3000 VA)

El SAI Liebert PSI de disefio flexible y
disponible en formato torre y rack en 2U,
es la solucién ideal de linea interactiva
para la proteccion de aplicaciones TI,
como servidores, nodos criticos, esta-
ciones de trabajo de red, routers, VolP y
otros equipos electronicos.

Reduzca su consumo energético gracias al factor de potencia de salida de
0,9 y prolongue la vida de sus baterias con la ventana de tension de entrada

Liebert® PSI-XR (1000 — 3000 VA)

La proteccion mas versatil para aplicaciones de T, tales
como armarios de red y pequefios centros de datos, aho-
ra también disponible con mayor tiempo de autonomia.

Para las aplicaciones méas exigentes, el SAl Liebert PSI-
XR permite miltiples opciones de configuracion del tiem-
po de autonomia, gracias a la posibilidad de instalar hasta
6 modulos adicionales de baterias en un mismo equipo,

Liebert® PSA (500 — 1500 VA)

El SAI Liebert® PSA ofrece proteccion de alto rendi-
miento ante los problemas en el suministro eléctrico
para ordenadores personales y equipos de oficina.

ampliando hasta 3 horas su autonomia.
No necesitara apagar el equipo durante la sustitucion de
baterias al permitir su intercambio en caliente.

Obtenga proteccion permanente contra sobretensio-
nes y rayos (TVSS) con su tecnologia de linea interac-
tiva disponible en un amplio rango de potencias (de 500
VA a 1500 VA). Ademas, sus baterias reemplazables
por el usuario convierten al Liebert PSA en una solu-
cion adaptable a todo tipo de entornos.

Liebert® GXT4 Micro (700 - 3000 VA)

Si busca una proteccion robusta mediante SAl de hasta 3 kVA, Liebert GXT4
con tecnologia online, proporciona prestaciones lideres del mercado en un
diseflo compacto en 2U.

L@ Protege a los equipos de practicamente todas las perturbaciones en la ali-
= mentacion provocadas por interrupciones de energia, bajadas de tension,
variaciones de corriente, sobrecargas o interferencias por ruido, incluyendo

un factor de potencia de 0.9.

Liebert GXT4 ofrece distintas opciones
de comunicacion, con unas prestaciones
flexibles de supervision y control de ali-
mentacion a multiples dispositivos a tra-
vés de dos pares de tomas programables
independientemente.

C/ Procidn, 1-3 Edificio Oficor - 28023 Madrid
Tfno.: 91 414 00 30
www.vertivco.com

oé VERTIV.
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Liebert® GXT4 Small (5 - 10 kVA)

El SAI Liebert® GXT4™ satisface la necesidad de mayores poten-
cias en espacios pequefos.

Su disefio online de doble conversion permite que el tiempo de
transferencia a baterias en caso de fallo del suministro eléctrico
sea cero. Ademas, ofrece la opcion de modo ECO que mejora el
rendimiento energético hasta el 97%.

Liebert GXT4™ esta disponible
en modelos de mayor capaci-
dad, de 5 a 10 kVA, e incluye
bypass de mantenimiento inte-
grado ademas de ampliacion
opcional del tiempo de autono-
mia.

Liebert® APS (5 - 20 kVA)

Liebert® APS es un SAl modular de salida monofésica, con opcion de entrada tanto monofasica como trifasica, di-
senado para la proteccion de equipamiento de Tl como estaciones de trabajo, servidores, redes, y aplicaciones de

telecomunicaciones.

Su arquitectura modular y escalable esta disefiada especificamente para satisfacer requisitos de carga inmediatos,
asi como para adaptarse de forma eficiente a necesidades futuras, permitiendo la ampliacidon en incrementos de 5 kVA
hasta un total de 20 kVA con tan solo instalar médulos de alimentacion adicionales.

Liebert® NXC (10 - 60 kVA)

Liebert NXC ofrece alimentacion segura, fiable y flexible en una
solucion totalmente integrada. Su tecnologia de doble conver-
sién sin transformador permite ahorrar en
costes de instalacion y de funcionamien-
to, ofreciendo un 12,5% mas de potencia
activa gracias a su factor de potencia de
salida nominal de 0,9.

Con un rendimiento superior al 95,5% en
el modo de doble conversion y de hasta el
98% en modo ECO, garantiza la proteccion
de la carga reduciendo el coste total de
propiedad y el impacto medioambiental.

Especial: SAI

Liebert® GXT3 (10 kVA)

El SAIl online doble conversion Lie-
bert GXT3 en formato torre tiene un
factor de potencia de 0.9. y esta dis-
ponible en versiones con o sin trans-
formador. La versién sin transfor-
mador de aislamiento integrado se
puede configurar como mono/mono
o tri/mono, por lo que ofrece una ma-
yor flexibilidad, mientras que la ver-
sion con transformador proporciona
un aislamiento galvanico completo.

Este modelo permite la configuracién en paralelo hasta 3
unidades (2 de potencia + 1 redundante) y la adicion de
hasta 4 armarios de baterias externos.

Liebert® ITA (10 - 40 kVA)

Liebert ITA ofrece una flexibilidad mejorada
con una amplia gama de accesorios para ins-
talaciones independientes o en rack. Permite
instalar hasta 40 kVA en solo 4U, con el con-
siguiente y significativo ahorro de espacio.

Admite configuraciones de baterias habitua-
les entre SAl en paralelo, y permite un nime-
ro variable de ellas por cada rama, logrando configuraciones
flexibles que suponen ahorros importantes en su configuracion.
Un potente cargador de baterias adicional para todos los mode-
los, garantiza una rapida recarga aun después de cortes eléctri-
cos prolongados.

C/ Procidn, 1-3 Edificio Oficor - 28023 Madrid
a VERTIV. Tno. 914140030

www.vertivco.com
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Especial: SAI

SPS AUTO, alimentacion eléctrica disponible
en cualquier momento y lugar

Disfrutar de un viaje en automoé-
vil sin preocuparse por el estado
de la bateria del movil o la carga
de la camara de fotos digital es
posible con SPS AUTO. Este con-
versor de corriente proporciona
la alimentacion eléctrica necesa-
ria, tanto en tension alterna a 230
VAC como en tension continlia a
5 VDC, partiendo de la toma del
encendedor del coche. Cuenta
con un puerto USB que permite
alimentar directamente dispositi-
vos como smartphones o tablets.

SPS ONE, la opcion ideal para entornos ofimati-
cos domésticos y profesionales

SAl de tecnologia line interactive que ofrece la mejor solucion de
proteccion para los equipos y la informacion que componen los
entornos informaticos tanto de uso doméstico como de pequefios
negocios. Es la proteccion ideal para terminales de puntos de ven-
ta (TPV/PQS), estaciones de trabajo, dispositivos de red, telefonia
de empresa y todos los periféricos asociados a estos entornos. La
serie incorpora la tecnologia AVR Boost&Buck, lo que le permite
disponer de la doble ventaja de un mejor cuidado de las cargas co-
nectadas con la combinacidn de una menor utilizacion de sus bate-
rias. Rango de potencias: de 500 a 2000 VA.

SPS SAFE MASTER 6L, la proteccion inteli-
gente

El mejor aliado para una proteccioén avanzada de la electronica
de la oficina y multimedia. Regleta inteligente, de disefio ligero
y compacto, que incluye 6 tomas schuko: una master (en la que
se conecta el equipo principal) y 5 slaves (en las que se conec-
tan los periféricos). Al apagar el equipo principal, el resto de
periféricos se desconectan automaticamente, con un tiempo de
respuesta de <1 nanosegundo, y a la inversa, al encender de
nuevo el equipo principal se conectan automaticamente todos
los periféricos enchufados.
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SPS Home, una solucion versatil para el
hogary la oficina

SPS HOME es un SAI de tecnologia off line, disponible en po-
tencias de 400 y 600 VA y con un disefio atractivo, ligero y com-
pacto. Su formato de base mdltiple incluye 6 tomas tipo schuko
con capacidad para la unidad central y todos los periféricos
asociados. Es una serie que ofrece una proteccion o6ptima de
los entornos informaticos monopuesto, tanto domésticos como
profesionales, con capacidad para proteger tanto el PC como
todos sus periféricos asociados (monitor, impresora, disco duro
externo, router...) y los sistemas multimedia (TV,
decodificador, DVA, home cinema,
HiFi, TDT...). Rango de
potencias: de 400
y 600 VA.

Avda. de la Serra, 100

SsaLicru

08460 Santa Maria de Palautordera ¢ Barcelona

Tfno.: 93 848 24 00 ¢« www.salicru.com
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Descubre el modelo que necesitas; SELECTOR.SALICRU.COM

Soluciones Salicru para Hogar y Oficina

HOD/NAS - muttimedia Video-cénsola FC

™ Descodificador TV Router

iPROTEGETE! PALABRA DE EXPERTO.

Los erizos nacen con su propio mecanismo de proteccion. Para ellos es
fundamental para poder llevar una vida tranquila y a salvo de sus depredadores. o

En el caso de tus dispositivos electronicos no es asi, estan totalmente =

desprotegidos y vulnerables, necesitan un Sistema de Alimentacion —

Ininterrumpida (SAI/UPS) o regleta protectora de Salicru como escudo. Los SPS HOME o~ y 3PS SOHO+
- " iy

SAI/UPS y las regletas de Salicru son los mejores protegiendo tus equipos y »
¥ -.:
-

garantizando un suministro eléctrico idoneo
La suma de mas de 50 afios de experiencia en el sector, el valor humano de ’ ..'_- 2 v e !
nuestros profesionales y la inversion constante en |+D+i, hacen de Salicru un o | ) pE: e Y
EXPERTO en la proteccion de tu hogar y tu negocio. | t'-‘-~'; : : : 'r

S I SPSGAFE

SPS ADVANCE RT

OO0
: £ @sicu s

E m wwwlinkedin com/company/salicru
902482400 WWW.SALICRU.COM S a L I C rU
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Especial: SAI

SPS SOHO+, proteccion avanzada en el hogar y la oficina

SAl de tecnologia line interactive, con bases de proteccion tipo schuko, que incorporan
un regulador automético de la tension (AVR) para proteger tanto estaciones monopuesto
como pequefias redes informaticas compuestas por un servidor y varios puestos asocia-
dos, la electrdnica de red y los periféricos necesarios. De avanzado disefo, incorpora un
® completo display LCD retroiluminado que proporciona toda la informacion relevante sobre

] el estado de funcionamiento del equipo. Asimismo, dispone de un completo software de
saLicru i monitorizacion y gestion para Windows, Unix, Linux y Mac, que permite un control continuo

=Sricny =y sobre el funcionamiento de su sistema. Rango de potencias: de 400 a 2000 VA.

SPS ADVANCE RT, la proteccion optima SLC TWIN RT, proteccion continua para sistemas
para redes y servidores IT criticos

SAl que reline las mejores prestaciones del mercado para SAl on line de do-

proteger todo tipo de aplicaciones IT, servidores, telefonia ble conversion que

VolP, electrénica de red y periféricos asociados. De tecnolo- aporta la maxima

gia line interactive, ofrece mltiples posibilidades de comuni- fiabilidad y seguri-

cacion con los distintos softwares multiplataforma de gestion dad en proteccion

y monitorizacion que garantizan la adaptabilidad a cualquier eléctrica para sis-

sistema informatico. Destacan las funciones EPO (Emergen- temas monofési-

cy Power Off) para apagados de emergencia, las bases de cos criticos, que

salida configurables y priorizables, la funcion Green-mode garantiza una ali-

para el ahorro de energia y las opciones de autonomia ex- mentacion segura para todo tipo de aplicaciones IT, tales como redes
tendida para aplicacio- de voz y datos, CAD/CAM, gestion documental, comunicaciones uni-

ficadas o streaming de video. Con una amplia gama de potencias, la
serie incorpora amplias opciones de comunicacion a través del display
gréafico, orientable para los formatos torre y rack. Complementariamen-
te, cuenta con mddulos adicionales de baterias, plug-in de conexiones
eléctricas, by-pass de mantenimiento y servicio de telemantenimiento.
Rango de potencias: de 700 VA a 10 kVA.

nes que requie-
ran de un mayor
back-up. Rango
de potencias: de
750 a 3000 VA.

SLC TWIN PRO, maxima proteccion digital en el entorno industrial

SAl en formato torre, de tecnologia on line de doble conversion, de salida monoféasica y con un
amplio margen de potencias, aporta la maxima fiabilidad en proteccion eléctrica para sistemas
industriales, siendo la proteccion ideal para sistemas ERP, plataformas CRM, Business Intelli-
gence e intranets/extranets, entre otros. Ofrece amplias opciones de comunicacion via interfa-
ce + software de monitorizacién/cierre automatico de ficheros, baterias para autonomia, opcio-
nes de ampliacion de back-up para procesos que requieran de mayor autonomia y opciones de
funcionamiento en paralelo/redundante de hasta 4 unidades para adaptarse a las necesidades
de crecimiento de las instalaciones. Rango de potencias: de 700 VA a 20 kVA.

Avda. de la Serra, 100

S a LI Cru 08460 Santa Maria de Palautordera ¢ Barcelona

Tfno.: 93 848 24 00 ¢ www.salicru.com
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Especial: SAI

HectronicA Energia Limpia y estable

HectrénicA es una empresa Espafiola dedicada a la electrénica de po-
tencia, especialistas en acondicionamiento de la red eléctrica y siste-
mas DC, unas veces en entornos criticos y en otras para entornos rudos,
tenemos solucién para todos..

Hasta hace poco, estabamos centra-
dos exclusivamente en sistemas de
alta y media potencia, solo gama pro-
fesional, después, pensamos lo bueno
que seria que todo el pablico pudiera
disfrutar de las ventajas y soluciones
que podemos ofrecer.

HectronicA ha dejado de ser una em-
presa dedicada exclusivamente a la
gama Profesional, permitiendo que
todos los usuarios puedan acceder a
unos productos igual de estudiados y probados de los que podemos sentirnos realmente orgullosos.

Los usuarios menos expertos no necesitan complicaciones y por esa razon hemos desarrollado el software mas
sencillo, dtil, intuitivo y visual posible, capaz de trabajar con comunicaciones Rs232 y USB.

Sai — UPS SAl OnLine Doble Conversion HA T-11 T-31

(Sistema de alimentacion ininterrumpida)
La serie SIL de HectrénicA se compone de equipos con tecnologia

La serie SIL de HectronicA se compone de equipos con InLine, formato torre para integrarse facilmente en entornos infor-
tecnologia InLine, formato torre para integrarse facil- maticos convencionales. Es un equipo recomendado para dar res-
mente en entornos informaticos convencionales. Es un paldo a puestos informaticos, VOIP, telecomunicaciones, puntos de
equipo recomendado para dar respaldo a puestos in- venta, etc. La serie HA SIL de HectronicA incluye bateria interna para
formaticos, VOIP, telecomunicaciones, puntos de venta, proporcionar continuidad y estabilizar la energia suministrada por
etc. La serie HA SIL de HectrénicA incluye bateria interna la compafiia y asi evitar efectos nocivos en las cargas criticas. Los
para proporcionar continuidad y estabilizar la energia su- equipos incorporan la tecnologia DSP y re arranque automatico.

ministrada por la
compafia y asi
evitar efectos no-
civos en las car-
gas criticas. Los
equipos incorpo-
ran la tecnologia
DSP y re arran-
que automatico.

¢/ Hierro, 26 Nave 3
28770 Colmenar Viejo « Madrid
Tfno.: 91 279 73 08 ¢« www.hectronica.com
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HectronicA Energia Limpia y estable —‘

Sai — UPS (Sistema de alimentacion ininterrumpida)

ESTABILIZADORES DE TENSION

HectrénicA ha dejado de ser una empresa dedicada egl usivamente a la gama Profesional, permitiendo que
todos los usuarios puedan acceder a unos productos igual de estudiados y probados de los que podemos
sentirnos realmente orgullosos.

Soluciones Energéticas HectronicA S.L. C/Hierro N° 26 N
28770 Colmenar Viejo (Madrid)
Tfno.: +34 91 279 73 08 hectronicafdhectronica.co
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Especial: SAI

SAl OnLine Doble Conversion HA TR-11.

La serie HA TR-11 de HectronicA se compone de equipos
con tecnologia online doble conversion, con la posibilidad
de trabajar en formato torre o formato rack, a demanda
del cliente. Es un equipo recomendado para dar respaldo
a servidores, VOIP, telecomunicaciones, puntos de venta
y pequefios racks. La serie HA TR-11 de HectronicA inclu-
ye bateria interna para proporcionar continuidad y esta-
bilizar la energia suministrada por la compafia y asi evitar
efectos nocivos en las cargas criticas. Los sistemas estan dotados de Control DSP. Amplio rango de tensién
de entrada, gran factor de potencia 0,9.

Potencias disponibles hasta 10Kva y versiones “L" para altas autonomias.

SAl OnLine Trifasico HA SAl OnLine Modular HA Alpine y Alpine X MOD.

T33, Alto Factor Poten- _ . _

cia. TR-11 La serie HA Alpine de HectronicA se compone de una estructura modular
. . intercambiable en caliente y redundancia N + X y con el méas alto rendi-

miento (hasta > 99 %), pensados para reducir costes de explotacion y au-

Los SAI' HA T33 estan dotados de la mentar la disponibilidad de nuestra instalacion.

tecnologia OnLine Doble Conversion La serie HA Alpine MOD de HectronicA garantiza la fiabilidad y la disponibi-

de alta frecuencia, trifasico Control lidad total y maxima en cuanto a sistemas de alimentacién ininterrumpida.

DSP, concebidos para dar respaldo Concebido para dar respaldo a cualquier tipo de aplicaciones por muy cri-

a salas IT, centros de procesos de ticas que estas sean.

datos (CPD), telecomunicaciones y
aplicaciones industriales. La opcion
de entrada DUAL, posibilita aumen-
tar la disponibilidad de la instalacion
eléctrica.

S il b T gl oyt Estabilizadores de tension
nual para realizar las maniobras de
mantenimiento.

Los estahilizadores monofasicos vy trifasicos con control independiente por fase a servo motor
de HectrénicA son equipos controlados electronicamente por microprocesador que ofrece una
proteccion contra sobretensiones, picos muy elevados y tensiones bajadas de la red eléctrica,
eliminando ruidos de linea y estabilizando la tension de salida hasta el +2% de la tension reque-
rida para alimentarlas cargas criticas.
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Especial: SAI

PH 9210 - S.A.l. PHASAK Online 1000VA-800W LCD, PH 9220 - S.A.l. PHASAK Online 2000VA-
1600W LCD y PH 9230 - S.A.l. PHASAK
Online 3000VA-2400W LCD.

Caracteristicas: PHASAK’

e Doble conversian real

e Amplio rango de voltaje de entrada (110-300 VAC)

e Factor de correccion de potencia de entrada 0,99 .

e Factor de potencia de salida 0,8 | Modo de conversor T
de frecuencia 50Hz/60Hz PHASAK’

e Tomas de salidas programables

e Funcion de apagado de emergencia (Emergency
power off funcion -EPO-

e Modo Eco opcional para ahorro de energia (ECO)

e Compatible con generador

e (Capacidad de expansion del cargador hasta 9A en
bancos de baterias

e Puertos de comunicacion mltiples: SNMP OPC+RJ
45+RS-232/USB

ph 9230 ph 9220 ph 9210

PH 9265 - S.A.l. PHASAK Online 6000VA-4800W LCD y PH 9270 - S.A.l. PHASAK Online 10000VA-8000W LCD

Caracteristicas:

e Doble conversion real

Amplio rango de voltaje de entrada (110-300 VAC)

Factor de correccion de potencia de entrada 0,99

Factor de potencia de salida 0,99 | Modo de conversor de

RERERK® pHASAK’ frecuencia 50Hz/60Hz

e Tomas de salidas programables

e Funcion de apagado de emergencia (Emergency power
off funcién -EPO-

e Modo Eco opcional para ahorro de energia (ECO)

e  Compatible con generador

e Capacidad de expansion del cargador hasta 9A en banco
de baterias

e Puertos de comunicacion mdltiples: SNMP OPC+RJ
45+RS-232/USB

e Disefio de carga inteligente en 3 etapas en modelos
6K/10K para optimizar rendimiento de la bateria

* Bypass de mantenimiento disponible en los modelos
6Kvas / 10Kvas

* Redundancia paralela N+X disponible en los modelos
6Kvas /10Kvas

A

ph 9265 y ph 9270

® .
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Especial: SAI

PH 9310 - S.A.l. PHASAK Online 1000VA-800W LCD, PH 9320 - S.A.l. PHASAK Online 2000VA-
1600W LCD, PH 9330 - S.A.l. PHASAK Online 3000VA-2400W LCD y PH 9301 - S.A.l. PHASAK
Online 10000VA-8000W LCD

Estos SAl's Phasak estan dotados de una tecnologia online y han sido objeto de rigurosos controles de calidad e idoneidad.

Disponen de control por microprocesador para un rendimiento 6ptimo del sistema. Su formato de 19" los convierte en perfectos para insta-
lacion en racks. Su “Software de Gestion” hace que el SAl sea completamente integrable con su sistema. Nuestros SAl’s online, asegura un
suministro eléctrico perfecto gracias al uso de su bateria como generador, garantizando asi la méaxima proteccion en caso de se produzcan
alteraciones en la alimentacidon eléctrica. Ofreciendo una proteccion fiable y de larga duracion.

Caracteristicas:

Doble conversion real

Amplio rango de voltaje de entrada (110-300 VAC)

Factor de potencia de salida 0,8

Tomas de salidas programables

Funcion de apagado de emergencia (Emergency power off funcion -EPO-)
Modo Eco para ahorro de energia (ECO)

Capacidad de expansion del cargador hasta 8A en modelos de larga autonomia
Puertos de comunicacion mualtiples: SNMP+USB+RS-232

Disefo de carga inteligente para optimizar el rendimiento de la bateria.

Factor de correccion de potencia de entrada 0,99

Modo de conversor de frecuencia 50Hz/60Hz

Voltaje de salida seleccionable por medio del panel LCD

Transformadores de aislamiento opcionales para un aislamiento total y supresion de ruido
Disefio de la bateria intercambiable en caliente (s6lo disponible para 1-3Kvas)

PHASNK®

ph 9330, ph 9320 y ph 310 ph 9301

® .
PH)\SNIZ e
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PERIFERICOS PARA TPV

IMPRESORAS DE TICKETS

LI ™

TP805

Salida de papel superior.
250mm/seq.

Triple interface.

TP801

Salida de papel frontal.
300mm/seg.

Triple interface.

LECTORES DE CODIGOS DE BARRAS
CHAMPTEK SCANTECH 1D

SCANNER MANO
Tipo pistola con gatillo,
‘ conexion por cable USB
_ o Bluetooth, lectura
Laser o CCD, 1D o 2D.

MINI SCANNER

Scanner omnidireccional,
conexion por cable,
lectura Laser 1D o
Imager 2D.

SCANNER MESA

Scanner omnidireccional,
alto rendimiento,
conexion por cable,
lectura Laser 1D o
Imager 2D.

VERIFICADOR DE
PRECIOS

Visor LCD color con un
Scanner 1D o 2D, que
comunica con el servidor
via Red, para mostrar la
informacién del cédigo
leido (texto o grafico).

a )

PDA ANDROID PARA HOSTELERIA

€) Xplore

DT-4100

Tactil Capacitiva 4.3"

S.0. Android 4.4.

WiFi, BT, NFC, microSD.
CPU Quadcore Cortex A7,
1 GB RAM, 8 GB Flash.
Incluye cuna, funda, y
cable de seguridad.

sunmni

SUNMI M1

Tactil Capacitiva 4.5"

S.0. Android 5.1.

Incluye cuna de carga.
3G, WiFi, BT, iBeacons.
CPU Quadcore MTK6580,
512 MB RAM, 4 GB Flash.
Bateria de gran duracion.

sunmi

SUNMI V1

Tactil Capacitiva 5.5"

S.0. Android 5.1.
Impresora Tickets 57mm.
Incluye cuna de carga.
3G, WiFi, BT, iBeacons.
CPU Quadcore MTK6580,
512 MB RAM, 4 GB Flash.
Bateria de gran duracion.

CAJONES INTELIGENTES

CASH BASES f SMARTHI
SMARTtill

Es el cajon portamone-
das que cuadra la caja en
cada operacion, avisando
de cualquier error en el
cobro y en la devolucion

del cambio. )
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TPV ANDROID POSLAB ECOPLUS-66

CON CPU OCTACORE 2.0 GHz
p{glab Y PANTALLA TRUE-FLAT

i s -

EL ECOPLUS-66 ES EL SUSTITUTO DE NUESTRO TPV ANDROID MAS VENDIDO: ECOPLUS
NUEVO DISENO, PANTALLA TRUE-FLAT Y MEJORES ESPECIFICACIONES

INCLINACION DE PANTALLA OPCION VISOR DE CLIENTE INTEGRADO OPCION LECTOR TARJETAS
GRADUABLE 2 LINEAS X 20 CARACTERES MAGNETICAS INTEGRADO

(s Terminal Android pantalla True-Flat, con diseio fino y elegante. L

» Pantalla Tactil Resistiva de 5 hilos 14” LED 1366 x 768.

» Inclinacién de pantalla graduable. 2 ANOS DE GARANTIA.

» CPU Octacore 2.00 GHz, 1 Gb RAM DDR3, 8 Gb eMMC Flash, Gigabit Ethernet,
4 USB 2.0, 2 RS232 (5V/12V), WiFi 802.11 b/g/n, BT.

» Opcion de Integrar: Lector de Tarjetas Magnéticas MSR.

» Opcion de Integrar: Visor Trasero de Cliente 2 Lineas x 20 Caracteres.

» Licencia de Sistema Operativo Android 4.4.4 y Teamviewer Quicksupport.

» 2 afos de Garantia. Hasta 3 afnos de Garantia H/W In-Situ opcional.
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TPV TACTIL POSLAB POS66-J1900

p@lab CON CPU INTEL QUADCORE J1900

PANTALLA TRUE-FLAT Y SSD 64 GB

EL POS-66 ES EL PERFECTO SUSTITUTO DE NUESTRO TPV MAS VENDIDO: POSLAB POS-55
NUEVO DISENO, PANTALLA TRUE-FLAT Y MEJORES ESPECIFICACIONES

A®A

INCLINACI{)N DE PANTALLA OPCION VISOR DE CLIENTE INTEGRADO OPCION LECTOR TARJETAS
GRADUABLE 2 LINEAS X 20 CARACTERES MAGNETICAS INTEGRADO

r

» Terminal Tactil pantalla True-Flat y Fanless, con diseino fino y elegante.

» Pantalla Tactil Resistiva de 5 hilos 15” LED 1024 x 768.

» Inclinacién de pantalla graduable. 2 ANOS DE GARANTIA.

» Intel Quadcore J1900 1.99 Ghz Fanless, 2 Gb RAM DDR3, SSd 64 Gb, Gigabit Ethernet,
4 USB 2.0, 3 RS232 (5V/12V), 1 RS232 para visor.

» Opcion de Integrar: Lector de Tarjetas Magnéticas MSR.

» Opcion de Integrar: Visor Trasero de Cliente 2 Lineas x 20 Caracteres.

» Licencia de Sistema Operativo Windows POSREADY 7, 32 o 64 bits opcional.

» 2 anos de Garantia. Hasta 3 anos de Garantia H/W In-Situ opcional.
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TPV TACTIL POSBANK APEXA G

® PANTALLA TACTIL CAPACITIVA 15”
POSBANK CPU J1900, 4 GB RAM, 64 GB SSD

TERMINAL DE ENTRADA DE GAMA, CON ALTAS DISENO MINIMALISTA Y CUIDADO.
ESPECIFICACIONES Y CALIDAD HASTA 3 ANOS DE GARANTIA “IN-SITU” OPCIONAL

FACIL ACCESO A UNA GRAN CANTIDAD DE 2° MONITOR TRASERO DE 12.1" VISOR DE CLIENTE OPCIONAL
PUERTOS DE COMUNICACION Y AL DISCO SSD OPCIONAL PARA EMITIR PUBLICIDAD 2 LINEAS X 20 CARACTERES

(" » Terminal Tactil FANLESS. Licencia 5.0.Windows OPCIONAL. B
» Pantalla Tactil Capacitiva True-Flat de 15” (1024 x 768).
» Inclinacion de pantalla graduable.
» Se puede colgar en pared mediante soporte VESA opcional.
» SSD 64 Gb, 1xEthernet, 6 USB 2.0, 3 RS232 (5V/12V), 1 Puerto para MSR,
2° Puerto VGA, Salida de Audio.
» Opcion de Integrar: Lector de Tarjetas Magnéticas MSR y Smart Chip EMV, RFID,
Visor Trasero de Cliente 2 Lineas x 20 Caracteres, 2° Monitor Trasero 12.1” 1024x768.
DISPONIBLE SOLO EN COLOR NEGRO MATE.
GARANTIA DE 2 ANOS.
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TPV TACTIL POSBANK ANYSHOP-PRIME

DISENO IMPRESIONANTE Y
POSBANK PANTALLA CAPACITIVADE 15" 017"

TERMINAL DE ALTO RENDIMIENTO Y CALIDAD. DISPONIBLE TAMBIEN EN COLOR BLANCO/PLATEADO.
FANLESS CON ESTRUCTURA DE ALUMINIO. HASTA 3 ANOS DE GARANTIA “IN-SITU” OPCIONAL

DISENO MODULAR (SIN TORNILLOS) QUE 2° MONITOR TRASERO DE 12.1” VISOR DE CLIENTE OPCIONAL
FACILITA EL SERVICIO POST-VENTA OPCIONAL PARA EMITIR PUBLICIDAD 2 LINEAS X 20 CARACTERES

(" » Terminal Tactil FANLESS. Licencia S.0.Windows OPCIONAL. \
» Pantalla Tactil Capacitiva de 15”7 (1024 x 768) o 17“ (1280 x 1024).
» Inclinacién de pantalla graduable. 2 ANOS DE GARANTIA.
» Estructura interior construida en Aluminio de alta duracion.
» SSD 64 Gb, 2xEthernet, 8 USB (2.0 y 3.0), 3 RS232 (5V/12V),

2° Puerto VGA, 1 Puerto Cajon, Entrada y Salida de Audio.
» Opcion de Integrar: Lector de Tarjetas Magnéticas MSR y Smart Chip EMV, RFID, SAl,

Visor Trasero de Cliente 2 Lineas x 20 Caracteres, 2° Monitor Trasero 12.1” 1024x768.
Configuracion Standard: ANYSHOP-PRIME+ CPU Intel J1900 Quad-Core 2.0 Ghz, 2 Gb RAM.
Configuracion Avanzada: ANYSHOP-PRIME + CPU Intel Core 15-2520M 2.5 Ghz, 4 Gb RAM.
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SEGURIDAD Y

MONITORIZACION
PARA ENTORNOS TI

SOLUCIONES PARA

MAYORISTA EN
SOLUCIONES TI

SEGURIDAD Y MONITORIZACION TIC
SOLUCIONES DE VALOR PARA EL CANAL

o Escaneo de la seguridad de red y gestion de parches

o Seguridad web, monitorizacion y control de acceso a internet
o Control de acceso y seguridad de dispositivos portables

o Monitorizacion de la infraestructura Tl

o Deteccion de las anomalias en el comportamiento de usuarios

o Cumplimiento de normativas en Infraestructuras T

o Analisis y Auditoria de trafico de red

o Correo seguro, eficiente y sin molestias en entorno local o nube
o Archivado para productividad, administracion y cumplimiento

o Monitorizacion activa de la red y analisis de logs

o Fax electronico, sencillo y seguro

o Control y acceso remoto seguro

o Reuniones y colaboracion en linea seguras

\. ©Seguridad en servicios externalizados (Office 365, Azure, Amazon)

Zaltor es mayorista de soluciones TI, con la mision de ayudar al
canal de partners a ofrecer soluciones de valor en seguridad
y administracion TIC

; Qué nos diferencia ?

Proteccion de oportunidades | Soporte preventa | Formacion |
Descuentos preferenciales para el canal

Conoce mas sobre nuestro valor anadido en:
www.zaltor.com | Teléfono: 916 625 945 | Email: info@zaltor.com

i L GF’ " FLE @A netwrix E TeamViewer A Stellar

DATA RECOVERY
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